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OPINION

Se relanzan
las relaciones
con Bolivia

lencuentroenIlo entrelos presidentes de Bo-
liviay Peru, Evo Moralesy Alan Garcia, res-
pectivamente, y los acuerdos que suscribie-
ron parareactivaryampliarel acuerdo Boli-
viamar (1992) marcan el relanzamiento de las relacio-
nes bilaterales y prometen ser promisorios paraambos
paises envarios campos (energético, telecomunicacio-
nesytransportes, combate al narcotrafico, entre otros)
de interés comun, ademas del meramente comercial.

En particular, el relanzamiento del referido acuerdo,
que incluye mas facilidades para la inversion (facilida-
desportuarias,unazona francaindustrial y turisticapor
99 afios, e incluso la

posibilidaddeinver- “HOY se sabedelinterés
sionespublicasopri- demuchas empresas
vadasdeBoliviaenla de Boliviade invertiren
zonaconcedida)per- el Perq, lo cual puede
mitiriaqueestavezsi potenciarse sise
selogrenresultados. acelera el desarrollo de
Gestion fue el pri- jnfraestructura”.

mer diario en el pais

eninformar(Gestion 15.06.2009) quetrasmasde 15 afios
elacuerdo Boliviamarde 1992 nuncaestuvo operativoya
que Boliviano aprovechd los beneficios otorgados.

Hoy sesabe delinterés de muchas empresas del pais alti-
planicodeinvertiren el Pert, lo cual puede potenciarse
aunmassiseacelerael desarrollodeinfraestructuraenel
surdel Peru, sobretodode carreteras quesalganalmar. La
Interoceanicadebejugarunrol central en laintegracion
comercial no solo con Brasil, sino también con Bolivia.

De otro lado, es loable que ambos mandatarios hayan
dejado delado sus diferencias personalesy que hayan
puesto por encima de ello (como siempre debe ser) la
relacion entre las dos naciones tan unidas por lazos his-
toricos, culturales, étnicos, sociales, economicos y geo-
graficos. Esperamos que ahora, apartir de los dos nue-
vos acuerdos de Ilo, el Per1i, asi como mantiene una
politicamuy activa en susrelaciones con el Ecuadory
consupresidente Correa, hagalo propio con Bolivia.

También hay que destacarlaecuanimidad de las auto-
ridades peruanas al mantener (frente a las suspicacias
provenientes de Chile) la posicion que siempre ha te-
nido el Perusobre el reclamo de Bolivia porunasalida
soberanaal mar: que ese es untemaquedeberesolverse
entre Boliviay Chile, que el Peruno hara problemas al
respecto, perosilasalidaquele concediera Chile fuera
porex territorio peruano, ello debe ser con el consenti-
miento de nuestro pais.

en blanco

en negro

Comentarios sobre nuestro editorial anterior: “No descuidarlosingresos portrabajo”

Gesti()n tocaunodelos
aspectos medulares
delprocesode crecimiento
del Perti. No obstante el alto
crecimientodelaeconomia
ydelempleo formal enlos
ultimos afnos lasremunera-
cionesenel sector formalde
laeconomianohanmejo-
rado demanerasustancial.
Similarmente, enel sector
informal tampoco han creci-
doen formaimportante. Ello
refleja, enloesencial, labaja
productividad de grandes
sectoresdemanodeobray
laexistenciadeimportantes

bolsonesdeese tipode mano
deobra. Porellocobraim-
portanciaalabrevedadrea-
lizarreformas estructurales
eneducacionpublica, salud
publicaeinfraestructuraque
incidendirectamenteenla
elevaciondelaproductivi-
daddelamanodeobra.No
sedebeolvidaralostrabaja-
doresdel sectorpublico cuya
condicion laboral es bastante
precariaenmateriadeingre-
sosy condiciones laborales.

Jorge Gonzalezlzquierdo
CatedraticoU. Pacffico

nlosultimosafioselnivel

decrecimientodenuestro
paishasidoelevado, obtu-
vimosun 9.84%enel 2008,
0.9%enel2009yparaelpre-
senteafiopodremosarribara
un7.5%. Esteaumentonosha
permitidoreducirlosniveles
depobrezadesdeel 55%aal-
rededordel 35%. Perolosni-
velesdeingresosdenuestros
trabajadoressehanquedado
temporalmenteparalizados,
comoconsecuenciadelacri-
sisecondmicamundial,que
nosafectodemaneradecisiva
elafiopasado. Este fenome-

nomundialdetermindquela
inversionprivadaseretrajera
considerablementey quelas
grandesinversiones deexplo-
raciénsobretodoenel sector
mineroentraranenunaetapa
conservadora,esperandola
culminaciondelacrisis. Len-
tamentehaempezadoacrecer
lainversiénprivadayconella
debendeaumentarlosniveles
deingresosdelostrabajado-
res, puesellosconstituyenel
corazony motorempresarial.

JavierZunigaQuevedo
Catedratico-U.deLima

Enviesucomentariosobre el editorial a : gestion2@diario gestion.com.pe

China-Latinoamérica: una
oportunidad... épara quién?

Maria del Pilar
Galeote Munoz (*)

U presenciachinaen La-
inoamérica es cada vez
mayor. Desde hace tiempo
estamos siendo testigos dela
cantidad de operaciones que
Chinahaceenlaregion. Sehan
firmadoacuerdosdeinversion
y explotacion con paises pro-
ductoresdepetroleocomo Ve-
nezuela, México, Brasil, Co-
lombia, Argentina, etc. Pero
esasoperacioneseincremento
delasrelaciones entreambas
economias, jsonalargo pla-
zotan positivas como pueden
parecerenuncortoplazo? Son
variaslasconclusionesquepo-
demossacar. Chinaseacerca
aLatinoaméricaenbuscade
materias primasynosololas
relacionadasconlaenergiay
conlaindustria. No cabe du-
dadequeel objetivode China
esconvertirse enunagranin-
dustriamanufactureray para
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ellonecesitarecursos. A cor-
toplazo, estas exportaciones
derecursos por parte de La-
tinoaméricaestan permitien-
do, entre otros factores, a pai-
sescomo Brasilapenas haber
sufridolarecesionecondmica
mundial.

China, por su parte, con
grandes cantidades de dinero
debido al continuo superavit
comercial que mantiene con
paises como Estados Unidos,
notiene inconveniente en de-
dicarlosalacompraderecur-
sos que puedallevarasu te-
rritorioy asi desarrollaruna
ampliaindustriamanufactu-
rera. Tenemos a las dos par-
tes consus objetivos cubiertos
entonces. Perono es del todo
asi. Pensemosafuturo.Recur-
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S0S como granos, cobre, soya,
petrdleo etc., viajan en gran-
des cantidades a China. Chi-
nalos utiliza para convertir-
los en productos terminados,
conun valortecnolégico ca-
davezmasalto, conun coste
bajo, lo que le permitira ven-
derlos posteriormente a pre-
cios muy competitivos. ;| Nos
hemos preguntado donde los
vende/vendera China? Sin
dudaalguna, unaimportante
cantidad deesos productosya
elaborados se venderanapai-
sesde Latinoamérica.
Consecuenciadeloanterior
esunallamadadeatenciona
paises hasta hoy suministra-
doresderecursosaChina. Se
trata de que China también
inviertaen estos paises enin-

Suscripciones

del Pert N° 2007-02687

fraestructuras, industria, etc.,
quelespermitaaelloscompe-
tircon productos dealto valor
afladido con otros paises, in-
cluido China.

Lospaises latinoamerica-
nosdebenadoptarestrategias
de exportacion de productos
preferidos por el consumidor
chino, queles haga incremen-
tarsus ventas aese paisy por
tanto equilibrarsubalanzaco-
mercial. Laoperaciondelachi-
naSinopecconRepsol en Bra-
silnosindicapordonde deben
irahoralascosas. La formula
delasjointventuresoalianzas
entreempresasdeambosterri-
toriospermitenimpulsarelco-
merciodeamboslados,apostar
porlaindustriayllegaracono-
ceraunconsumidor“pococo-
nocido”enoccidente: el consu-
midorchino. Esmucholoque
podemos aprender de estas
formulas de cooperacionem-
presarial. Cadaparte aportara
beneficiosalauniénperoreci-
birdacambiounknow-howy
unvalorafnadido que permiti-
rdunacercamiento entre pai-
ses tan diferentes, y no solo
permitirqueseaunodeellosel
queimpongalasreglasal otro.
Hastaahoraesonohaocurrido
ylapresenciachinaen Latino-
américatiene todo susentido,
pero/serasiempreasi?

Solounaadecuada estra-
tegiaen estos momentos pue-
dellevaraambaseconomiasa
unacooperacionalargoplazo.

(*): DirectoradelaCatedraCerve-
ll6-IE Law School.
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